关于普田专卖店开业的策划

Lcc694187252

整体构想

  以放鞭炮或者放彩纸炮作为开端与在场上的氢气球齐飞做呼应，揭红布，通过一系列的活动来完成活动促销目的。

一、关于店铺布置
①充气拱门一个。
②门口可以铺红地毯以及摆放花篮盆景等。
③在开店的门匾罩上红绸布。
④在场地周围请人在放彩纸炮或者放鞭炮的时候放飞气球。（彩纸炮还可以叫员工混入在开业时的人群中放，但是要注意不要惊吓到周围的人们）
⑤可以在店面设立大型海报

⑥条件允许的话在专卖店临近街口放置指示牌。

⑦关于电器的使用以及产品的特色，需要安排营业员现场讲解。  
二、促销活动项目
由于您开的是普田电器与美容馆，两者可以进行互动促销。

1 在美容馆中消费xxx元可以获得普田电器xxx元代金卷或者折扣卡（优惠可以随着消费数额增大而增大）
2 在普田电器中消费xxx元可以获得xx次美容优惠或xx次免费美容（优惠可以随着消费数额增大而增大，或者数额积累到一定次数可以到美容馆进行免费美容）

3 在当天在普田电器中购买电器在xxx元一下可以获得抽奖券xx张，在xxx元到xxx元的可以获得抽奖券xxx张，xxx元以上可以获得xxx张，然后在美容馆消费xxx元以上就可以获得xxx张抽奖券（由于我在网上看到普田电器的价格都在500~3000不等，所以请店主根据实际成本进行定价，以及抽奖券张数。）
4 在进店中可以让客户凭DM传单领取小礼品，如：打火机、扑克、钥匙扣、小数额的美容代金卷等等（考虑到成本问题店主可以根据情况制定礼品数量）
5 在当天里不管在电器店中还是在美容店中消费xxx元再加xx元就可以获得vip美容馆与电器店通用的贵宾卡一张（贵宾项目可以是：1.持卡者可以享有xx美容馆与xx电器店8.8折优惠2.持卡者可以在每个月在美容馆中半价享有任意美容套餐x次3.持卡者在普通电器中购买的电器可以在保修期以外进行免费保修或者延长保修期。店主可以根据实际情况进行定制）

三、开业前的宣传
宣传时间可以在开业的一周左右进行，宣传品牌形象及开业活动等信息。
1 宣传媒体以DM为主（可以适当兼顾当地晨报、日报、晚报等类型报纸），开业以后，DM可置于店内供顾客自取。

2 宣传渠道A：可以在附近人流多的地方进行发送（考虑到店主是开美容馆以及电器店的，所以可以优先考虑28到45的女士为分发对象）B：可以采用报纸的夹页C：地方电视媒体滚动字幕或静面文字广告

四、开业以及活动的准备与预算

①充气拱门一个购买应该是300元左右（租借另算）

3 vip金卡定制应该是3块一张，预计150张。共计450元

4 Dm单印刷5000张400元不等
5 当地报纸夹页广告费300

6 地方媒体宣传（如果条件允许的话预计要1000左右甚至更高）

7 彩纸炮10块一筒，20筒大概200元

8 其他关于海报以及临时人员的聘请、小礼品的购买预计500元

9 花篮、盆景可以到花店商量，花篮一个是150元左右（有些花店会回收花篮的架子，可能会便宜些）

关于抽奖的预算除外，奖品可以根据店主的实际情况进行定制

以上数据结算预计要3500元不等

五、抽奖的方案建议

Ⅰ：奖券设计：正、副券刮刮卡形式，固定面额30元，每张奖券隐藏部分有对应的唯一的序列号（即为抽奖号码），以及顾客中奖金额。为刺激顾客的购买欲望，满足消费者从众贪便宜的消费心理，可以这样设计，抽奖号码尾数是1、6、8的都能得到一小礼品，中奖率为30%。（具体的小礼品可以自己决定）

一等奖1名，奖项为xxx电器，与美容馆免费月卡一张

二等奖2名，奖项为xxx电器

三等奖10名，奖项为美容馆免费月卡一张

 安慰奖xx名，奖项可以是面膜、鼻贴、雨伞、代金券之类

Ⅱ：这个抽奖方法在网上找到的，有利于商家节省成本

用乒乓球约50个分别用油线笔在每个球上标清相应的数字或者文字

如：设立特等奖对应号码为1、6、8

     一等奖对应号码为2、5、6

     二等奖对应号码为3、5、8

     三等奖对应号码为8、9、0（为加大奖项的刺激，三等奖可以就8、9两个数就可以兑奖）

那么在抽奖箱里置放40-42个球，其中①、⑥各一个，②两个，⑤三个，③、④各五个，⑦、⑧、⑨、〇各六个按照这样的比例，特等奖中奖率为25000/1，一等奖中奖率为15000/1，二等奖中奖率为5000/1，三等奖中奖率为500/1，因此，在一般的情况下特等奖不会被抽走的，所以真正的特等奖的主要是展示功能，以诱惑消费者。但四等奖的比例一定要高，中奖几率要达到50%以上。这样又娱乐又有刺激，增加购买者的购买欲望。当然球体的数字也可以用汉字代替如：普、田、新、店、大、禧等组成40-42个吉祥语言代替数字进行抽奖游戏活动也有另一番情趣。

  另外，祝店主开张大吉，生意兴隆、万事如意、合家幸福。

（本次是我在威客网上第一次做任务，如果店主采纳我的策划的话，我会返回500元给店主做为店主开张的彩礼，望店主采纳我的策划）

