80后谈创业：（这是修改的一版，括号里是我写的反馈意见。我的扣 1067102146 期待合作）

一、5-10年之后我们的生活会是什么样？
   未来我们的生活可能会是这样子，晚上带着家人去吃饭，拿出手机点击附近餐厅，看完餐厅介绍，对比之后，挑一家评价好的、好吃又实惠的餐厅，在手机上领取一张会员卡，定好座位，等时间到了，点击导航，直接去吃饭，不用排队；吃饭的时候，哪个好吃的就拍个照，放到微博或朋友圈，晒一晒，与朋友共享，因为以后朋友来这里吃饭的时候，凭着你的分享，朋友可以优惠，商家还要给你返利，既能吃到好东西，分享又能赚钱，真的很惬意；吃完饭，去商场购物，看到哪个产品喜欢的，拿起来扫一下二维码，用手机比比价，放入网络购物车，逛完商场，在手机上点击送货时间和送货地址，直接付款，不用拎东西，也不用排队，然后去看电影，因为电影票在吃饭的时候已经用手机买好了………这就是我们未来的生活。

   互联网最有价值的不是自己在产生很多新东西，而是对已有行业的潜力再次挖掘，用互联网的思维去重新提升传统行业。第一，打破信息的不对称性格局，竭尽所能透明一切信息。第二，对产生的大数据进行整合利用，使得资源利用最大化。有时候我一直在想一个问题：互联网的本质意义在哪里？互联网只是一个平台，归根结底还是为广大消费者提供优质的服务的，那么也应该借鉴传统店铺的特长。二者互相借鉴互相融合，很显然这是一个时代的趋势，一种高效便捷安全实惠的交易平台。我不用着急快递太慢，我不用担心买的货退不了，也不必担心万一材料不是自己想的那种该怎么办。我想买什么，想要什么，都可以提前预定好，动动手指一切都可以搞定。所以我说这是一种个人的选择，也是一种时代的选择。传统店铺在互联网的优势互补。 同城网购不仅仅是一个商机，更是一个社会的消费模式的改革，把同城变成一个淘宝，让更多的人去享受到同城优质商家带来的好处。

（我的意见：访谈类的对话，最好不要上来就去展望什么，这样一来给人一种一头雾水的感觉。而且这个展望的内容也有点重复性强的感觉，让人觉得一串串冲到眼前，都来不及去思考。开头要用大众的，通俗的情节性的东西引入。讲故事是根植于人类内心的一种交流模式。开头可以用小故事带入。）

修改后的版本：

互联网时代的新商机（词虽然俗，但是很多人都会关注，因为看这个文章的大部分是想寻找商机的。）

   去年的时候一个朋友和我聊天，说了一件很有意思的事。他的女友看上了一家淘宝店的一款裙子，这哥们二话不说，立马花钱买了下来。结果快递回来穿上一试，太瘦了，穿了不到一天就坏了。他女友属于丰满型的，但是从来不肯承认自己的身材过于丰满。这个时候朋友为了讨好女友，又网购了一款减肥精油，这下更麻烦了，女友用了皮肤过敏，两个月没有见他。

当时我听了也是觉得好笑，后来仔细想一想，一个人买错了衣服还是小事，如果几万人买错了产品呢？那段时间经常看新闻，说实体店铺面临网购的冲击，很多店铺都开不下去了。那么通过这件小事，是不是又发现了传统店铺的优势呢？人的思维是有惰性的，但是更多时候也会随波逐流，大家做什么，我也做什么。网购搞得轰轰烈烈，不过有一个细节始终不能替代传统店铺：女孩子喜欢用手摸产品来判断是不是喜欢，这个事网络目前是解决不了的。

   在这里我们就发现了一个新的切入点，怎样把网购和地面店铺结合起来，这也是我创业的启动点。

   互联网最有价有时候我一直在想一个问题：互联网的本质意义在哪里？互联网只是一个平台，归根结底还是为广大消费者提供优质的服务的，那么也应该借鉴传统店铺的特长。二者互相借鉴互相融合，很显然这是一个时代的趋势，一种高效便捷安全实惠的交易平台。我不用着急快递太慢，我不用担心买的货退不了，也不必担心万一材料不是自己想的那种该怎么办。我想买什么，想要什么，都可以提前预定好，动动手指一切都可以搞定。所以我说这是一种个人的选择，也是一种时代的选择。传统店铺在互联网的优势互补。 同城网购不仅仅是一个商机，更是一个社会的消费模式的改革，把同城变成一个淘宝，让更多的人去享受到同城优质商家带来的好处。
  13年的时候还是个混生活的人，但什么又是混生活？做什么事都没有方向感，压根没有考虑过以后应该是什么样子。那时候就是开店之余在做个淘宝店，每月有1万多收入自己感觉还挺美。记不得是哪一天网上看了【中国合伙人】很推荐大家都看看。当时自己被刺激了，足足看了几遍，去看懂这个到底讲的是什么个意思.....过了几天吧，反正自己也没有之前那样爱玩了。也反思自己我是为了什么，没有方向的忙与盲。就觉得.自己该干点什么，做点能赚钱能有自己事业的事。思来想去不明觉厉的选择了电子商务。 对于互联网 80人很有趣，我形容是个夹生饭，60/70除了马云 李彦宏 马化腾 等等，是人才的都做了最大的互联网巨头。余下的80/90就只能做点小而美的。80人比90人更先接触网络在经验等方面会有微弱优势。我身边还有很多不懂网络的。是不是应该先从这里开始？ 这时候经历一件事更加肯定想法，“抄货号事件”有关：去年淘宝双11之后盛行买东西实体店抄货号网上购买。一天邻居大娘找我让在网上查东西，她想买件皮草在屏风商场问了2600多，趁着营业员不注意时候偷偷抄下货号。现在还记得字条折的板板整整 上面写了2个牌子的货号，网上查询之后同样东西包运费要1500多一点定制不能退，这帐好算2600-1500 还能省1000多肯定网上买了。大娘说他在想想，第二天大娘兴冲冲的说2100在商场买了。这件事印象很深刻：不禁惊叹互联网电子商务的魅力，50多岁的大娘也有网购的意识：同时也思考： 网上1500商场2100元大娘为什么有便宜不买？那段时间经常看新闻，说实体店铺面临网购的冲击很多店铺都开不下去了。那么通过“抄货号事件”，是不是又发现了传统店铺的优势呢？代传统店铺：给大家信心保障和良好体验度，这个事网络目前是解决不了的。一个城市的各类物资基本能满足当地居民的需要，。如果建立一个网站平台，把一个城市的所有店铺都容纳进来，来一个同城淘宝呢？大家想想在网上可以任意选择本城各类店铺的产品，手机 电脑  服装 化妆品 奶粉甚至是柴米油盐生鲜果蔬。。。。网上看好了看准了再下单，到了现场不满意还可以换。这样一来不但节省了时间，还避免了网购的弊端。而且如果你没有时间，也可以送货上门，同城送货要快的多。对于优质实体店铺来说，平时买家到必须到自己店铺查能看到商品，而一旦联网之后，店铺通过网上全天候不间断展示给顾客，店铺被选中的几率大大提高。实体店可以更多做好体验和服务，在多一个网上展示销售的渠道。

这个段落我觉得是没有问题的，但是太冗繁了，不能较为简单直白地介绍同城爱乐购创业的初衷。

修改版本：

同城购物的未来

    未来我们的生活可能会是这样子，晚上带着家人去吃饭，拿出手机点击附近餐厅，看完餐厅介绍，对比之后，挑一家评价好的、好吃又实惠的餐厅，在手机上领取一张会员卡，定好座位，等时间到了，点击导航，直接去吃饭，不用排队。

   吃饭的时候，哪个好吃的就拍个照，放到微博或朋友圈，晒一晒，与朋友共享，吃完饭，去商场购物，看到哪个产品喜欢的，拿起来扫一下二维码，用手机比比价，放入网络购物车。

  逛完商场，在手机上点击送货时间和送货地址，直接付款，不用拎东西，也不用排队，然后去看电影，因为电影票在吃饭的时候已经用手机买好了………这就是我们未来的生活。

轻松自在的生活很多人都想拥有，站在我们的角度来说，怎样去帮助更多的人实现这个生活的目标，怎样把团队的事业和大众的生活结合在一起，这是我们思考的方向，也是同城爱乐购创建的原因之一。

  我们要做的事很简单：建立一个网站平台，把一个城市的所有店铺都容纳进来，来一个同城淘宝！大家想想在网上可以任意选择本城各类店铺的产品，手机 电脑  服装 化妆品 奶粉甚至是柴米油盐生鲜果蔬。。。。网上看好了看准了再下单，到了现场不满意还可以换。这样一来不但节省了时间，还避免了网购的弊端。而且如果你没有时间，也可以送货上门，同城送货要快的多。对于优质实体店铺来说，平时买家到必须到自己店铺查能看到商品，而一旦联网之后，店铺通过网上全天候不间断展示给顾客，店铺被选中的几率大大提高。实体店可以更多做好体验和服务，在多一个网上展示销售的渠道。

  相信很多朋友都有着和我们类似的想法，所不同的是我们已经在行动了，您还在观望。观望是没有错的，但是必须要看到别人为什么去行动。我考察了很多方面才决定了行动，今天我这些话其实也是您要不要去行动的一个决策参考。我始终认为未来并不是某几个人创造的，而是有着共同想法的很多人在不同的地方一起发力，一起创造了某个时代或者某个大事业。

三  卖丝袜的故事

朋友说自己的网友在网上卖丝袜年入几十万......接着说自己也想去网上销售，看着他欣喜的样子，不亚于自己就是那个人。没有回答，感觉目前他有点盲从。卖丝袜月入十万，他必定是经历过前期的苦逼生活，用心去经营一天一月一年去累计他自己的客户。这些过程是被朋友都忽略的。我形容这个过程就像打网游游戏，大家出生的时候都是1级，打打小怪 升级到100级，只看到风光时，忽略成长过程 时间和历练过程是缺少不了的。“社会上所能看到的创业都是九生一死，看到的都是乔布斯、雷布斯、马布斯、周布斯、一个个成功的IPO都把企业家光环的一面无限放大，因此掩盖了大街小巷每一天都在破产都在倒闭都在痛哭的失败的人。由此成功跟你无关，要么是能力，要么是学识经历，别人能做好的那些事情，到你手上未必能做好，换句话说，如果现在把阿里巴巴交给你，市值接近千亿了，到你手上，可能一个月就会把它玩破产。不能盲从，如果有慢的心态把卖丝袜当做自己事业自己梦想，格局会很大事情况会好很多。如果干过淘宝的老卖家都知道，现在生意都好做，刷信誉 做美工 每月几千块的直通车，进货没有价格优势，在没有行业经验，只有坚持熬自己客户，前提除了坚持做下去还要有自己的团队。
创业就像唐僧团队一路向西不断打妖怪！不怕有困难就怕发现不了困难。看中国合伙人说的一句话挺受用，“梦想就是一种让你感到坚持就是幸福的东西”。没有这个信念是完不成的，相信自己，相信梦想。大机会前面不能有投机主义。
这段其实是说找对方向，但是和爱乐购联系的不够紧密。所谓吸引力，其实就是主题一致，内在的逻辑贯穿在一起，慢慢把看的人引进来，所谓吃饭八分饱，说话说七分，不能都说出来，要留一点余地让大家去想象。

修改版本：

不一样的路应该怎么走？

一个朋友说他的网友网上卖丝袜月入十万......接着说自己也想去网上销售，看着他欣喜的样子，不亚于自己就是那个人。没有回答，感觉目前他很盲从。卖丝袜月入十万，他必定是经历过前期的苦逼生活，用心去经营一天一月一年去累计他自己的客户。这些过程是大家都忽略的。我形容这个过程就像打网游游戏，大家出生的时候都是1级，打打小怪 升级到100级，只看到风光时，忽略成长过程 时间和历练过程是缺少不了的。“社会上你所能看到的创业都是九生一死，看到的都是乔布斯、雷布斯、马布斯、周布斯、一个个成功的IPO都把企业家光环的一面无限放大，因此掩盖了大街小巷每一天都在破产都在倒闭都在痛哭的失败的人。因此，你的眼里，才是满眼成功，并用这类与你无关的成功来激励自己，这才是最可怕也是最可悲的。  

创业就像唐僧团队一路向西不断打妖怪！不怕有困难就怕发现不了困难。看中国合伙人说的一句话挺受用，“梦想就是一种让你感到坚持就是幸福的东西”。没有这个信念是完不成的，相信自己，相信梦想。大机会前面不能有投机主义。

我们之所以去坚持做同城爱乐购，不仅仅是因为认可这个项目，觉得他有前途，有市场，最关键的地方是我们自身就是渴望去实现这种生活理想的。自己想做的事，然后再召集更多的人一起来实现，首先在你的内心就是一种不一样的动力。你是主动的，主导的。就像做将军和做士兵的区别差不多。任何一个士兵升级的时候一般都是兴奋的，因为你看到了希望，在做着自己喜欢的事，越来越有力量去实现自己更多的想法。

我们有想法，你有想法，另一个人也有想法，大家都想到一起了。我们都在坚持同样的信念和梦想，那么这个事能做不成吗，能做不大吗？

因此我觉得路不在于怎么走，而在于你怎么想，想好了，想对了，脚下的路自然平坦顺利！

四：我们的梦想：发现生活之美，同城爱乐购！

我经历的一件事，网上看到很漂亮的包才99元，当时就购买准备送朋友。3天后收到快递迫不及待打开，朋友和我真是失望之极，在夜市上也就是40那样子，朋友看了很失落，当时脸都都能变一个囧字。。。。。余下就维权之路：描述严重不符和卖家沟通退货，邮寄邮费怎么分摊......

同城爱乐购就要做服务 品质 平价 专业的购物网站。生活可以更简单快乐，这就是我们的梦想。我们也会努力，同城爱乐购现在刚一周岁，还很年轻 也可能会像孩子一样去犯错，但我们会改正并完善，同城爱乐购是大家的是开放的平台，也期待更多的人去参与其中。有人好奇问我为什么用一个蜗牛做LOGO图标[image: image1.png]@ tcilg=



，我答案只有2个：

1.：蜗牛的房子图标就是一个同字。同一个城市，有这么一群人有同一个梦想。

2.  蜗牛的房子，是每个人的梦想，也是一种责任，更是梦想的动力。

(这段语言上完善一下就可以。）

修改版本：我们的梦想：发现生活之美，同城爱乐购！

互联网的价值的不是自己在产生很多新东西，而是对已有行业的潜力再次挖掘，用互联网的思维去重新提升传统行业。第一，打破信息的不对称性格局，竭尽所能透明一切信息。第二，对产生的大数据进行整合利用，使得资源利用最大化。

   同城爱乐购就是要给广大消费者推荐这样的名牌产品，把名牌送到您的家门口，不用耽误时间，不用焦急等待，不合适能及时换货。别怕买假货，入驻的都是经过审核的诚信商家，而且是同城的，店面在哪里，这就是最实在的保障，如果一家店每天买一件假货，我估计他干不了一个月就得关门。

每个城市都有每个城市的特色，有地面店铺做保障的商家，你的产品不但可以在本市出售，其他城市的客户也可能来你这里买，说不定还会大量批发。因为你有店面，有口碑，有我们同城爱乐购这个平台。一个全国性的大舞台。

   同城爱乐购就要做服务 品质 平价 专业的购物网站。生活可以更简单快乐，这就是我们的梦想。我们也会努力，同城爱乐购现在刚一周岁，还很年轻，也可能会像孩子一样去犯错，但我们会改正并完善，同城爱乐购是大家的是开放的平台，也期待更多的人去参与其中。
   五 圈子的力量？

   13年的时候看【中国合伙人】还没有找到自己的方向，14年我找到了答案：工作 学习 生活 公益。后来就参加  【新密公益*义工会】民间公益组织。平常就和我们义工会群员看望贫困户，到敬老院做义工：包饺子，打扫卫生，认识很多义工朋友，当你融入到集体的时候感觉真好，有家的味道：云南地震大家自发灾募捐六千元；还有给白血病孩子一天半时间募捐27869元，到现在应该是新密最大的一次公益活动。义工会员都竭尽全力发动更多人参与爱心活动，也感谢那么多新密好心人，体现义工会的社会责任和价值！网名感恩的义工朋友，都是带着一家三口去做。他感悟说“帮助他人，快乐自己”。就是这句最简单朴实的感悟，最后我们大家把这个作为新密义工会的标语。

  唐僧在西游取经深知团队重要性，假如你是唐僧西会选择什么样的团队？这个问题今天我也有自己的看法：

1. 圈子：除了自己的努力以外，圈子很重要，有和你一样志同道合的人共同进步！
2. 品质：善良 宽容 乐观 淡泊。
同城爱乐购和新密义工会，都是有志同道合的人组成的圈子。此基础之上组建【爱学院*众筹创业】：会工作 懂生活 爱学习 爱公益。大家平常可以一起去打个麻将，唱歌钓鱼，在来个新密好声音，都市幽默剧；还会请一些培训机构来教学，分享一些价值干货，大家共同众筹 由理论到实践；在有个我们新密新青年的场所，里面一些好奇的好玩的，可以悠悠的吊椅，一群人围着圈子喝着咖啡/茶水 笑谈，这应该是15年又一个新的目标。。。。。。

（公益是一个敏感的事，很多时候都会被当做作秀和宣传的手段。而且很多企业或者团队都可以做公益，那么我们做公益有什么不同的地方，有那些新的理念，在这里也是要和爱乐购联系起来的。）

修改版本：

     13年的时候看【中国合伙人】还没有找到自己的方向，14年我找到了答案：工作 学习 生活 公益。前一阵的公益组织【新密义工会】1周年，公益群体还是做了一些有意义的事，为白血病少年，1天半募捐27869元，虽然这些钱不能解决根本问题，但是起码能帮对方坚持一段时间，坚持就是希望。一方有难八方支援，我们做一点，他们做一点，一点一点加起来那就是质的飞跃。最近为云南同胞带去了新密人民的慰问，路途遥远，丝毫不能磨灭我们的热情，奉献也好，公益也好，首先是一种发自内心的感动，你的心动了，你特别想去，不管什么困难你都愿意去克服，而不是做做样子，跟着大队走走形式。

      一路走来，我们思考了很多。什么样的团队，会取得成功。什么样的圈子会带给你奔向成功的激情?有爱的团队，有爱的圈子。爱这个字说起来很简单，如果你爱一天，很简单，爱一年也很简单。如果你热爱某项事业十年，几十年，即使你自己不觉得你成功，事实上你早就成功了。

   同城爱乐购，都是一些志同道合年轻人：有理想，爱学习。事业和公益结合到一起，不仅仅是磨练，更是一种沉淀。浮躁的心灵有一个时间去梳理尘世的纷繁，有一个空间去审视内心的自我。同城爱乐购是一个汇聚各方有志青年的创业平台，我们希望更多的朋友能加入进来，和我们一起分享真诚的感动，纯粹的自由。

这样改动之后，主题统一，层次分明，繁简适中，而且有内在的驱动在里面：有志青年怎样在互联网时代创造新事业。整体显得就有力度，读下来也会比较顺畅。
